


DER TYPISCHE WEG ZUM ANGEBOT - HEUTE

Ein potentieller Kunde fragt bei lhnen ein Angebot an zur Lieferung eines hochkomplexen
Gerdtes oder Anlage, sehr spezifisch auf die Belange des Kunden abgestimmt und in Losgrofie 1
produziert. Die Bearbeitung und Bewertung der zahlreichen Anforderungen erfordern das
Zusammenwirken von Fachleuten aus verschiedenen Abteilungen. Oft mithilfe von Tabellenkal-
kulationsprogrammen und haufig verbunden mit langen Liegezeiten und unndétigen Riickfragen.
Ublicherweise benétigt der Prozess mehrere Wochen bis hin zu mehreren Monaten pro Kunden-
anfrage. Und genau hier setzt unsere Lésung an:

Das REQUIREMENTS VALUATION COCKPIT (RVC) by CENIT ist eine auf SAP EPD basierende Losung.
Es unterstiitzt Unternehmen, die interdisziplinare Bewertung komplexer mechatronischer Kunden-
anforderungen, funktionaler und nicht-funktionaler Art, durch einen kontrollierten Prozess iiber
viele Abteilungen zu orchestrieren. So kénnen Sie viel schneller als bisher ein qualifiziertes Ange-

bot abgeben.
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Mit weniger Aufwand zu mehr Nachhaltigkeit

CENIT RVC mit seiner cloud-basierten Datenbank, erlaubt den Fachbereichen die gleichzeitige

Bearbeitung und Bewertung des Lastenheftes. Die Ansicht auf die Anforderungen wird dabei rol-

lenbasiert, bzw. abteilungsspezifisch eingeschrankt und erleichtert damit das Arbeiten mit dem

Anforderungsmodell.
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Behilt stets die Frist im Auge und zeigt fiir jedes Projekt und Anforderungen den Grad der Fertigstellung




REQUIREMENTS VALUATION COCKPIT (RVC)

Schnelle Erfassung und Zuweisung von Anforderungen

Nach der Anlage eines Vorgangs und Einlesen der Anforderungs-Spezifikation der Kunden -
entweder iiber das MS-Word Format oder durch das standardisierte Austauschformat fiir Requi-
rements (ReqlF) — automatisiert das RVC das Zuweisen verantwortlicher Bearbeiter anhand von
Schliisselbegriffen. Auch die Prioritdt von Anforderungen wird erkannt und sichtbar gemacht.
Das spart Zeit und vereinfacht die vorbereitenden Manahmen fiir den anschlieBenden Evaluie-

rungsprozess der Anforderungen.

Datenbankgesteuerte Verwaltung von Anforderungen

Im Anschluss erhalten die Bearbeiter eine Nachricht zur Bewertung ihrer Anforderungen iiber
das rollenspezifische Cockpit. Dank der datenbankgesteuerten Verwaltung erfolgt die Bewertung
der Anforderungen parallel durch die Anwender. Uber das Cockpit kénnen die Anwender sich je-
derzeit iiber den Fertigstellungsgrad der Bearbeitung und den Erfiillungsgrad der Anforderungen

informieren.

Bewertung und Abstimmung von Anforderungen

Die Bewertung der Anforderungen sowie notwendige Abstimmungen von internen und kunden-
seitigen Anderungen werden iiber die Collaboration-Plattform von SAP EPD durchgefiihrt. Dank dem
RVC wird der Umgang mit der Collaboration-Plattform signifikant vereinfacht. Heif3t konkret:

Das Anlegen der Collaboration, die Auswahl der Teilnehmer, das Hochladen der Anforderungen
sowie das Starten des Workflows sind alles Aktvitaten, die das RVC fiir den Anwender grofitenteils

vollautomatisch tibernimmt.
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CENIT RVC

ALLE VORTEILE AUF EINEN BLICK

Zeiteinsparung bei der Angebotserstellung
(Time to Quote)

Vermeidung von Wartezeiten durch parallele
Bearbeitung der Anforderungen

Schnelles Auffinden von identischen oder dhnlichen
Losungen durch die Vernetzung der Anforderungen
mit bestehenden SAP Materialien, Stiicklisten,
Auftragen und Angeboten

Kontrollierte Einbindung der internen und externen
Fachexperten

Kontrollierte Koordinierung interner und kunden-
seitiger Anderungen

Transparenz iiber den Erfiillungs-und Fertigstellungs-
grad liber den gesamten Bewertungsprozess

Unterstiitzung bei der Erfiillung der Kriterien
fiir Nachhaltigkeit durch einen kontrollierten
Compliance-Prozess

Reduzierte Durchlaufzeit durch workflow-gestiitzte,
unternehmensiibergreifende Zusammenarbeit



CENIT gestaltet die nachhaltige Digitalisierung. Kunden verfiigen mit CENIT an ihrer Seite tiber weitreichende

Moglichkeiten zur Optimierung ihrer horizontalen und vertikalen Geschdftsprozesse. Innovative Technologien aus
den Bereichen Product Lifecycle Management, Digitale Fabrik und Enterprise Information Management schaffen
dafiir die Basis. Die Kompetenz der CENIT-Berater entsteht aus der Kombination von fachiibergreifendem Prozessver-
standnis und tiefer Fach-Expertise. Der durchgédngige Beratungsansatz gibt CENIT Kunden die Sicherheit, dass ihre
Losungen mit dem Verstandnis fiir ihre gesamte Wertschdpfungskette entstehen.

Als ganzheitlich aufgestellter Partner seiner Kunden {ibernimmt CENIT die Verantwortung von der Beratung iiber die
Einfiihrung innovativer IT-Lésungen bis zum wirtschaftlichen Betrieb. Das CENIT-Team stellt sich auf die spezifische
Situation des Unternehmens ein und gewahrleistet damit die Praxisndhe, die messbare operative Optimierungen erst
ermdglicht. Seit iber 30 Jahren realisiert CENIT damit Wettbewerbsvorteile fiir namhafte Kunden in Schliisselindus-
trien der Wirtschaft.

CENIT beschéftigt rund 900 Mitarbeiter, die weltweit Kunden aus den Branchen Automobil, Luft- und Raumfahrt,
Maschinenbau, Werkzeug- und Formenbau, Finanzdienstleistungen, Handel und Konsumgiiter betreuen.
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